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Die TAURUS Vertriebspartnerschaft

WIR BRINGEN SICHERHEIT.



Worum geht es? 

Sie haben bereits einen potenten Kundenstamm oder ein Netzwerk an potentiellen 

Kunden und möchten Ihren Kunden die modernste Sicherheitstechnik nicht vorenthalten? 

Ganz gleich ob Kunden im Privatbereich, für die das Thema Einbruch und persönliche 

Sicherheit immer wichtiger wird oder Gewerbekunden, Botschaften oder öffentliche  

Einrichtungen bei denen das Thema Zutrittssysteme und 

Schlüsselmanagement nicht nur mehr Sicherheit bringt sondern viel mehr auch tagtäglich 

Kosten einspart, TAURUS Sicherheitstechnik hat die Lösung! 

TAURUS Sicherheitstechnik bietet Ihnen und Ihren Kunden mit  

lösungsorientiertem und beratendem Ansatz moderne und ganzheitliche Lösungen für Ihre 

persönliche Sicherheit und Ihren Erfolg.

Wer ist TAURUS Sicherheitstechnik?

Wir sind konzessionierter Errichter von sicherheitstechnische Anlagen und bieten die

Errichtung von Alarm-, Video-, Gefahrenmeldeanlagen und Zutrittssysteme für  

Privat- und Gewerbekunden in der gesamten D-A-CH-Region an.

Errichtung von Alarm-, Video-, Gefahrenmeldeanlagen und Zutrittssysteme

für Private und Gewerbetreibende

Montage, Inbetriebnahme, Schulung und Wartung unserer Systeme

Groß- und Einzelhandel mit Produkten der Sicherheitstechnik

Die TAURUS Vertriebspartnerschaft



Die Vertriebspartnerschaft kurz erklärt 

Variante 1:   

Sie bieten im Zuge Ihrer Beratung und Planung Ihren

Kunden Sicherheitslösungen von TAURUS an.  

Nach der Erstberatung übernimmt TAURUS die Detailberatung  

interessierter Kunden – minimaler Aufwand für Sie!

Sie entscheiden, wie Sie mehr verdienen 
 

Sie entscheiden, ob die Verrechnung über Sie als Generalunternehmer (Auftragsgeschäft) 

oder direkt zwischen uns und dem Kunden (Vermittlungsgeschäft) erfolgt. Sie verdienen zu-

sätzlich! Je nach Abwicklungsart erhalten sie 10%

Rabatt auf Ihren Einkaufspreis oder als Provisionszahlung (Details

zu Preisgestaltung & Provisionsmodell individuell nach Vereinbarung)

Wieviel können Sie dabei verdienen? (Erfahrungswerte) 
 

•  43% aller Endkunden entscheiden sich bei entsprechender Beratung für den

    Einbau einer Alarmanlage oder Videoüberwachung.

•  Durchschnittlicher Umsatz/Verkauf: 4.136€ netto – ergibt ca. 413€

   Provision/Anlage, bei einer verkauften Alarmanlage pro Woche ergibt das  

 eine Provision von unglaublichen 21.507€ pro Jahr - ohne Mehraufwand für sie!

Variante 2:   

TAURUS übernimmt die Planung, Beratung und Projektierung

interessierter Kunden von Anfang an – alles aus einer Hand!

Wir schulen Ihr Verkaufsteam und Ihre Projektmanager, so können Sie

Ihren Kunden eine optimale Erstberatung bieten.

Wir übernehmen die Planung, Projektierung und  

natürlich die Abstimmung mit beteiligten ausführenden 

Firmen (Elektriker, Schlosser, Fensterbauer etc.), je nach 

Wunsch direkt oder mittels Ihrem zuständigen Projektleiter.

Wir stellen Ihnen sämtliche Verkaufsunterlagen wie Highlight-Broschüren,

Produktdatenblätter und POS-Materialien zur Verfügung.



Unsere Philosophie und die 7 TAURUS Kernwerte

     
Gemeinsam mehr erreichen - wer gibt gewinnt!

  Wertvolle und nachhaltige Beziehungen aufbauen

  Lösungsorientiertes Arbeiten

 Anerkennung geben

 Stets eine positive Einstellung an den Tag legen

  Lebenslanges Lernen 

 Verantwortung übernehmen
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TAURUS Sicherheitstechnik GmbH

Winckelmannstraße 36, 1150 Wien 

+43 1 941 971 6

office@taurus-sicherheitstechnik.at

www.taurus-sicherheitstechnik.at

TAURUS Sicherheitstechnik Deutschland GmbH

Rhinstraße 72, V2, 214, 12681 Berlin 

+49 30 403 688 250

office@taurus-sicherheitstechnik.de

www.taurus-sicherheitstechnik.de


